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Die Tepperwein Collection wurde in Liechtenstein im Jahr 1993 wegen des ganz speziellen Produktes „Immuvit CH23“ gegründet.
Bei Immuvit CH23 handelt es sich um ein Getränk, dessen Inhaltsstoff e den Ursprung in einem pfl anzlichen Medikament haben.

Das Portfolio wurde durch die eigenen Entwicklungen genialer Rezepturen stetig um wichtige Produkte erweitert. 
Bei den wichtigsten Umsatzträgern hat die TEPCO ein Alleinstellungsmerkmal, wie z.B. unser Immuvit CH23 und das „Royal Plus“. 
Bei diesen Produkten haben wir Stammkunden die bereits seit mehr als 20 Jahren regelmäßig bestellen.

Neben vielen anderen Gesundheitsprodukten sind die CBD Produkte ein wichtiger Umsatzfaktor, vor allem gewinnen wir laufend 
Neukunden durch unsere CBD Produktlinie.

Dieses Segment werden wir dank unserer Entwicklung und zum Patent angemeldeten stabil-wasserlöslichen CBD stark erweitern 
und auch in viele andere Länder expandieren.

- Das Unternehmen bzw. deren Vorgängergesellschaften bieten seit 30 Jahren, national sowie international, Produkte für    
 den Bereich: Gesundheit (Nahrungsergänzungsmittel), Pfl ege und Reinigung an. 

- Der Vertrieb erfolgt direkt, d.h. der Verkauf der Produkte erfolgt direkt von TEPCO mittels regionale Vertriebspartner an     
 den Endverbraucher ohne jegliche zwischengeschaltete Handelsstufen. 

- Wesentliche Diff erenzierungsmerkmale gegenüber dem Wettbewerb liegen in der Top-Qualität, dem langjährigen KNOW-HOW, in  
        den kurzen, schnellen Entscheidungswegen und im großen Know-how der Mitarbeiter.

- Die hohe Flexibilität, der moderne Maschinenpark in der Produktion und die kurzen Lieferzeiten sind die klaren Stärken     
 des Unternehmens.

- Die Wachstumschancen des Unternehmens liegen im verbesserten Marketing & Vertrieb. 

- Durch einen aktiven Vertrieb und dem sofortigen Aufbau von neuen MLM-Partnern kann der Umsatz kurzfristig enorm gesteigert   
 werden. 

- Ein zusätzliches neues Standbein könnte die Lohnfertigung für andere Unternehmen sein.

- Wichtig ist die Überarbeitung der aktuellen Unternehmensstrategie und einer Fokussierung auf die Stärken von TEPCO.



Standort
Der Unternehmensstandort befi ndet sich am pulsierenden Wirtschaftsstandort im Vorarlberger Rheintal in der Gemeinde Lustenau. 
Der Standort ist im Dreiländereck der DACH-Region ansässig.

Autobahnanschlüsse
Die Autobahnanbindung Dornbirn ist in wenigen Minuten erreichbar.

Grenze – benachbartes Ausland
Die Grenzübergänge in die Schweiz, Liechtenstein und Deutschland sind gut zu erreichen.
Die nächsten Flughäfen sind in Altenrhein und Zürich in der Schweiz sowie Friedrichshafen, Memmingen und München in Deutsch-
land. 

Die Immobilie am Standort „Glaserweg 20, 6890 Lustenau“, Grundstück EZ 3251 mit Gst. Nr. 3161/1 hat eine Umfang von ca. 530 m² 
Nutzfl äche (Büro, Verkaufsraum, Produktion- und Lagerräumlichkeiten, 5 KfZ-Abstellplätze). 



Struktur des Managements

- schlanke Hierarchie: Geschäftsführer führt das Unternehmen gemeinsam mit dem Mitgesellschafter und der kaufmännischen Leiterin
- eingespieltes Team: 
  - schnelles Treff en und Umsetzen von Entscheidungen
  - gegenseitige Vertretung

Führungsgrundsätze

- „die richtige Aufgabe für die richtige Person“
- „Stärken ausbauen“ 
- Querdenken fördern – das schaff t Neuheiten und Innovationen
- Starke Teamkultur mit großem Zusammenhalt > gegenseitige Unterstützung

Personalausrichtung auf die Zukunft (= Strategie)

- organisches Wachstum
- die Änderung von Arbeitszeitmodellen wäre möglich (z.B. Verlängerung der täglichen Arbeitszeiten durch Einführung eines Schicht 
 modells) 
- Rekrutierung von neuen Vertretungen bzw. Wiederverkäufer

Personal



ANSICHTEN DIVERSER TC PROSPEKTE



Die Niederlassung in Lustenau ist mit der neuesten Technik ausgestattet und produziert nach HACCP Norm in einem Reinraum.

Was zeichnet die Firma TEPCO GmbH aus:
„Die größte Stärke der Tepco GmbH ist die Schnelligkeit und Flexibilität!“

„Ein Vorteil der Tepco GmbH liegt in der eigenen Produktionsstruktur und in der Markt angepassten Entwicklung von neuen Produkten. Durch 
die eigene Produktionsstruktur ist es auch möglich, neue Produkte sofort anzubieten. „Wir haben die Fähigkeit, Kleinmengen (Markttestmengen) 

von Neuprodukten herzustellen und diese sofort zu vermarkten.“

„Unser Maschinenpark ermöglicht Lohnarbeiten im Bereich Pulver, Kapseln, Sachet und Flüssigabfüllungen, für das komplette Programm.“



ANSICHTEN PRODUKTION / REINRAUM





Unser Maschinenpark ist auf dem neuesten technischen Stand.

Mit unseren modernen Maschinen können wir nicht nur unser Produkt-Portfolio verarbeiten.

Es gibt unzählige Möglichkeiten der Produktion und Abfüllung / Etikettierung.







VISION

Im Mittelpunkt steht der Mensch!

Leitbild

TEPCO produziert hochwertige Nahrungsergänzungsmittel und Pflegeprodukte. 

Für eine Bessere Eigenregulation und Gesundheit des Körpers, hat man mit TEPCO den idealen Partner gefunden. 

Alle von TEPCO produzierten Produkte sind hochwertig und beinhalten alle wichtigen Inhaltsstoffe.

Das Ziel von TEPCO ist es, einfach anwendbare Basisprodukte mit allen wichtigen Inhaltstoffen für mehr Vitalität und Ge-
sundheit zu entwickeln und sie allen Menschen zugänglich zu machen.

    Unternehmens-Werte

    Leidenschaft
    Qualität
    Innovation
    Flexibilität
    Nachhaltigkeit
    Verantwortungsbewusstsein
    Loyalität
    Schnelligkeit



EIN PAAR ANSICHTEN UNSERES NEUEN WEBAUFTRITTS 



Stärken

- Moderne und flexible Produktionsanlagen (Pulver, Kap   
seln, Sachet, Flüssigabfüllungen)

- eigenen Produktionsstruktur (neue Produkte in größerer    
Zahl / Möglichkeit von Kleinmengen (Markttestmengen)    
von Neuprodukten) 

- hohe Produktqualität
- laufende Produktneuheiten (CBD-Produkte)
- sehr flexibel durch erfahrenes und gut geschultes Fach   

personal sowie sehr gute Lieferverfügbarkeit
- sehr guter Ruf 
- gutes Netzwerk an Kunden und Partnern (regional, natio   

nal, international)
- erfahrene und loyale Mitarbeiter 
- hoher Bekanntheitsgrad von „TEPPERWEIN“ in der Branche
- optimale Erreichbarkeit durch perfekten Standort 
- kurze, schnelle Entscheidungswege 
- klare Prozesse
                                                                                              

Chancen des Unternehmens

- Wachstum durch verstärkte Vertriebs- und Marketingmaßnahmen
- Möglichkeit für andere Unternehmen Lohnfertigungen anzubieten
- neue Produktentwicklungen mit echten Alleinstellungsmerkmalen
- Standort MADE IN AUSTRIA
- Austausch von schwachen Vertriebspartnern
- niedrigere Fixkosten
- fundierte Branchenkenntnisse
- sehr gutes Netzwerk
- sofortiger Ausbau von Verkaufsveranstaltungen
- Exportmöglichkeit nach USA über Schweizer Vertriebspartner
                                                                                              

Alleinstellungsmerkmal (USP)

- Top-Qualität
- langjähriges KNOW-HOW
- hohes Engagement
- sehr schnelle Reaktionszeiten
- Zuverlässigkeit
                                                                                              

Image

- fachlich kompetent
- professionell
- schnell
- verlässlich
- hochpreisig                                                                                           


